
 

Werkstudenten Marketing / Vertrieb (m/w/d) 
 

Dein Einstieg in die Praxis – mit Perspektive 
 
Unser Angebot 

• 14 € Stundenlohn / 16–20 Stunden pro Woche während des Semesters  
• 40 Stunden pro Woche in den Semesterferien möglich / auch als Semesterferien Job möglich 
• Moderne Arbeitsumgebung in Krefeld 
• Kantine, Obst & Getränke 
• Einblick in ein produzierendes Unternehmen 
• Abwechslungsreiche Aufgaben im Bereich Website, Content, Datenpflege und 

Kundenkommunikation 
 

Deine Aufgaben  

• Pflege und kontinuierliche Optimierung unserer Unternehmenswebsite  
• Erstellung und Veröffentlichung von Artikeln inklusive Bildern  
• Aufbereitung und Pflege technischer Produktinformationen und Spezifikationen  
• Erstellung, Pflege und Verwaltung von Kunden- und Datentabellen  
• Telefonische Betreuung von Bestands- und Neukunden  
• Durchführung von Erstgesprächen zur Ermittlung des Kundenbedarfs  
• Vorstellung unserer Produkte und Dienstleistungen im ersten Kundenkontakt  
• Identifizierung potenzieller Interessenten und Vereinbarung weiterer Gespräche mit qualifizierten 

Ansprechpartnern 
 

Dein Profil 

• Laufendes Studium im Bereich Marketing, Kommunikation, Wirtschaftsingenieurwesen, BWL, 
Medien, Technik oder vergleichbar  

• Interesse an technischen Produkten und industriellen Anwendungen  
• Sorgfältige und strukturierte Arbeitsweise  
• Freude an Kommunikation und sicherer Umgang mit Kundinnen und Kunden am Telefon  
• Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift  
• Sicherer Umgang mit MS Office, insbesondere Excel  
• Eigeninitiative, Zuverlässigkeit und Teamfähigkeit 
 

 



 

Nice to have 

• Erste Erfahrung mit Websitepflege, CMS-Systemen oder Content-Erstellung  
• Grundverständnis für technische Produkte oder Bereitschaft, sich in technische Themen 

einzuarbeiten  
• Erfahrung in der Datenpflege, Recherche oder telefonischen Kundenansprache  

 
Über uns 

Wir sind ein mittelständisches Unternehmen (ca. 60 Mitarbeitende) mit Sitz in Krefeld und entwickeln 
kundenspezifische mechatronische Antriebssysteme für anspruchsvolle industrielle Anwendungen. 
 
Als Teil der international tätigen Eddie-Gruppe verbinden wir die Agilität eines Mittelständlers mit globalen 
Fertigungsmöglichkeiten. 
 

Warum diese Position? 

Du bekommst die Möglichkeit, praktische Erfahrung an der Schnittstelle von Marketing, Vertrieb und 
Technik zu sammeln. Dabei lernst du, wie technische Produkte professionell dargestellt, Kundendaten 
gepflegt und erste Kundenkontakte aufgebaut werden. 
 
Der Fokus liegt zunächst auf Websitepflege, Content-Erstellung, Datenmanagement und telefonischer 
Kundenansprache. Bei Interesse und entsprechender Entwicklung besteht perspektivisch die Möglichkeit, 
weitere Einblicke in Vertrieb, Produktmanagement oder Projektierung zu erhalten. 
 

Bewerbung 

Klingt passend? Dann bewirb dich direkt über unser Bewerbungsformular – schnell und unkompliziert. 
 
Ein Lebenslauf ist ausreichend. Angaben zu Verfügbarkeit helfen uns, den Einsatz gut zu planen. 
 


