
Für die Betreuung unserer Kunden suchen wir deutschlandweit zum 01.01./01.04./01.07./01.10.

Junior Sales Manager / Junior Sales Engineer (m/w/d)

Deine Benefits
▪ Unbefristeter Arbeitsvertrag mit 30 Tagen Urlaub
▪ Fixes Einstiegsgehalt von 70.000€ sowie 

transparentes Gehaltssystem
▪ Regelmäßige Gehaltssteigerungen und 

Beförderungen auf Basis deiner Ergebnisse
▪ In der Regel erreichst du nach 3-5 Jahren 

ein sechsstelliges Jahresgehalt und kannst 
dein eigenes Team leiten.

▪ Firmenwagen mit Tankkarte ab dem 1. Tag
▪ Weiterentwicklung durch unsere KEYENCE 

ACADEMY
▪ Attraktive Sport- und Fitnessangebote sowie 

Gesundheitsförderung
▪ Attraktiver Altersvorsorgeplan

Deine Qualifikationen
▪ Studienabsolvent (m/w/d) oder staatlich geprüfter 

Techniker (m/w/d)
▪ Start als Junior – daher ist Berufserfahrung kein Muss
▪ Du bist kommunikativ, proaktiv und wissbegierig –

Verkauf ist dein Ding
▪ Du besitzt Offenheit und Neugierde für Mensch und 

Technik
▪ PKW-Führerschein 
▪ Sichere Kommunikation in Deutsch und Englisch

J E T Z T
B E W E R B E N

Haben wir dein Interesse geweckt?
Bei weiteren Fragen wende dich gerne an unser 
Recruiting Team: 
Tel: +49 69/65400-8888
E-Mail: recruiting@keyence.de
Wir freuen uns auf deine Bewerbung!

KEYENCE DEUTSCHLAND GmbH  De-Saint-Exupéry-Straße 3  60549 Frankfurt am Main  069 65400 8888

KEYENCE gehört zu den Weltmarktführern in den Bereichen Automations- sowie Qualitätssicherungslösungen
und zählt laut Forbes zu den 100 innovativsten Unternehmen weltweit. Unser Arbeitsumfeld ist der
Zukunftsbereich Industrie 4.0. Mit weltweit rund 12.000 Mitarbeitern modernisieren wir die Produktionsprozesse
unserer Kunden weltweit.

Einstiegsgehalt 70.000€

Deine Aufgaben
▪ Du verantwortest dein eigenes Kundengebiet und 

baust dies kontinuierlich und zielgerichtet aus.
▪ An drei Tagen der Woche bist du im Vertriebsgebiet 

unterwegs und eruierst die Wünsche und Probleme 
unserer Kunden und berätst diese zu unseren 
Produkten.

▪ Die anderen beiden Tage verbringst du gemeinsam 
mit deinem Team in unseren Vertriebsbüros, um 
Kundentermine zu organisieren und dich 
auszutauschen.

▪ Du beobachtest den Markt und Wettbewerb und 
entwickelst so ein sicheres Gespür für neue 
Absatzmärkte.
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