«~ Werkstudent/inim
Vertrieb (m/w/d)

Kluba Medical GmbH entwickelt und vertreibt innovative
Medizinprodukte fur die Babygesundheit im B2C- und B2B-
Bereich. Mit einem klaren Fokus auf Innovation und
Nutzerfreundlichkeit schaffen wir wirksame Lésungen far
Homecare und Klinik.

Du hast ein Gespur fur Kommunikation, Organisation und
Zielgruppen? Dann unterstitze uns dabei, unsere Medizinprodukte
bei internationalen Distributoren, Kliniken und Fachhéndlern zu
platzieren - wund gewinne mit uns neue strategische
Vertriebspartner im In- und Ausland.

Deine Aufgaben

= Aktive Recherche von potenziellen Kunden und Partnern im B2B-
Bereich

» Unterstltzung bei der Qualifizierung von Leads

» Aufbau und Pflege unseres CRM-Systems

= UnterstUtzung bei der Kontaktaufnahme und Nachverfolgung (E-

Mail & Telefon)

» Analyse von Vertriebskennzahlen und Mitwirkung bei der
Optimierung von Sales-Prozessen

= Eigensténdige Ubernahme kleinerer Projekte oder Teilbereiche
im Vertrieb

Dein Profil

= Du bist eingeschriebene/r Student/in (idealerweise BWL,
Gesundheitsbkonomie, Kommunikation oder vergleichbar)

» Du hast ein ausgeprdgtes Interesse an Vertrieb, Start-up-Kultur
und Gesundheitswesen

»= Du kommunizierst souverdn am Telefon und per E-Mail

= Du arbeitest eigenstdindig, bist zuverldssig und liebst es, neue
Herausforderungen anzupacken

= Gute Englischkenntnisse runden Dein Profil ab

Was wir Dir bieten

= Praxisnaher Einstieg ins Vertriebsleben mit hoher
Eigenverantwortung

= Flexible Arbeitszeiten und die Mdglichkeit im Home-Office zu
arbeiten

* Ein junges, dynamisches Team, das Deine Ideen wertschétzt

* Einblick in ein wachsendes Unternehmen mit sinnstiftender

Mission

Standort: Grefrath +
Home-Office

Start: Ab sofort

Umfang: 10-20 Stunden
pro Woche

Kluba Medical GmbH
Mulhausener Str. 35
47929 Grefrath

Ansprechpartnerin:
Nicole Klingen

+49 (0) 176 219 70 684
n.klingen@kluba-
medical.com
www.kluba-medical.com



http://www.kluba-medical.com/
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