
 
 
Werkstudent / Praktikant (m/w/d) – Vertriebsinnendienst 
 
Standort: Willich, Köln, remote / Home Office 
Start: ab sofort 

Über uns 

H&S Energiesysteme ist ein moderner und wachsender Handwerksbetrieb, der sich als 
Heizungsbauer auf Wärmepumpen spezialisiert hat. Mit über 40 Mitarbeitern bedienen wir 
das Rheinland – von Duisburg bis Köln – und verbinden über 150 Jahre Handwerkstradition 
mit innovativen Energielösungen. Wir installieren rund 10 Wärmepumpen pro Woche der 
Marken Buderus, Bosch und Vaillant – zuverlässig, transparent und kundenorientiert. 

Unsere beiden Gründer: https://www.linkedin.com/in/marik-hermann-95281580/ und 
https://www.linkedin.com/in/sebastian-sondheimer-7b70b26a/  

 

Was wir bieten 

Wir investieren stark in die Weiterentwicklung unseres Vertriebsteams und möchten dir 
einen echten Einstieg in die Welt der erneuerbaren Energien ermöglichen. 

Unsere Benefits – das kannst du erwarten: 

●​ Umfassende Schulungen – sowohl methodisch (Vertrieb & Kommunikation) als 
auch fachlich (Heizungstechnik, Wärmepumpen, energetische Modernisierung) 

●​ Sehr gute Bezahlung für Werkstudierende/Praktikanten 
●​ Einblicke in ein zukunftssicheres Wachstumsfeld: Erneuerbare Energien, 

Wärmepumpen, Energiewende 
●​ Persönliche Betreuung und Coaching durch erfahrene Vertriebskollegen und die 

Gründer 
●​ Flexible Arbeitszeiten, die sich ideal mit Studium oder Ausbildung vereinbaren 

lassen 
●​ Hohe Eigenverantwortung und Raum, Ideen einzubringen 
●​ Perspektive auf eine Festanstellung bei entsprechender Leistung 
●​ Teamkultur, die pragmatisch, hilfsbereit und bodenständig ist 

 
 
Deine Aufgaben 

Du unterstützt unser Vertriebsteam dabei, Interessenten zu qualifizieren und den 
Außendienst optimal vorzubereiten. 

https://www.linkedin.com/in/marik-hermann-95281580/
https://www.linkedin.com/in/sebastian-sondheimer-7b70b26a/


Konkret gehören dazu: 

●​ Durchführung von Qualifizierungs Telefonaten mit Interessenten 
●​ Terminvereinbarung und Koordination mit dem Außendienst 
●​ Unterstützung bei der Erstellung von technischen Berechnungen, Angeboten und 

Unterlagen 
●​ Vorbereitung von Kundengesprächen sowie Dokumenten- und Datenmanagement 
●​ Enge Zusammenarbeit mit Technik, Disposition und Außendienst, um Projekte 

voranzubringen 
●​ Optional: Mitarbeit an internen Vertriebsprojekten (Prozessoptimierung, Tools, 

Analysen) 

 

Was wir suchen 

Wir möchten Menschen im Team, die wirklich Lust auf Weiterentwicklung haben und Spaß 
daran finden, etwas aufzubauen. 

Du passt zu uns, wenn du: 

●​ Lust daran hast, mit Leuten in Kontakt zu kommen und am Telefon abzuholen 
●​ eine pragmatische und lösungsorientierte Arbeitsweise mitbringst 
●​ gerne dazu lernst – sowohl fachlich als auch im Vertrieb 
●​ Interesse an Technik, erneuerbaren Energien und Handwerk mitbringst 
●​ zuverlässig, strukturiert und freundlich im Umgang mit Kunden bist 

 

Interesse? 

Schick uns einfach eine kurze Nachricht mit Lebenslauf oder deinem LinkedIn-Profil an: 

📩 jobs@hs-energiesysteme.de 
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